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Sales Strategies

3 Choices to Customize Your Customer’s Experience

A sales professional’s goal is to convert a first time customer into a loyal, longstanding client.

Customizing your customer’s sales journey can offer advantages to help you meet that goal.

Take time to see your sales process through the “client lens” and offer an experience that fits

your client’s preference.
 

 

For example, a millennial might appreciate an online application process, while a more mature

client might be receptive to a traditional application. Striking the right balance of technology

with your personal touch will look different to each of your unique clients. That’s why we offer

3 different types of disability income insurance (DI) applications to help you service your

clients the way they want.

3 Application Choices Available on our Agent Forum

1. Traditional Application

2. Tele­Application

3. Web Application (WebAPP)

Marketing Tools

Check out these sales tools from our

Agent Forum and Resource Library to learn

more about application and underwriting options

from Illinois Mutual!
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Paper Application
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Your Guide to
Successful

Teleunderwriting
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WebApp Frequently
Asked Questions

 A9576
 

Streamlined DI
Underwriting

Roadshow Coming
to a City Near You

Come to a live training about how to sell DI

more effectively and connect with your

Illinois Mutual regional sales manager.

Lunch is provided. Check out these dates

and locations!

UPCOMING DATES AND LOCATIONS:

  7/18/2018 Tulsa, OK

  7/19/2018 Oklahoma City, OK

  7/20/2018 Chicago, IL

  7/19/2018 Peoria, IL

IRSR Webinars

The DI Plan

Tuesday, July 17, 2018
 

10 a.m. CDT

Our online webinars are

a convenient way to

learn sales tips and

tools to position you for

success within your

region and get to know

your Internal Regional

Sales Representative

(IRSR).
 

 

Karen Luciano
 

Eastern Internal

Regional Sales

Representative

Announcements
2018 DI Quarterly Incentive

Contact us today to find out more about our 2018 DI Quarterly Incentives for an opportunity

to earn cash bonuses throughout the year!

 

“Happy selling to you!”
 

Jeffrey Wilson, CLU, FLMI
 

jswilson@illinoismutual.com
 

Office: (800) 437­7355, ext. 596
 

Cell: (309) 243­4402
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www.IllinoisMutual.com

For agent use only. Not intended for the public.

This policy and the riders have exclusions, limitations and
terms under which the policy or options may be continued or
discontinued. For costs and complete details of the coverage,
contact Illinois Mutual.

  
Policy Form DI105, Disability Income Policy

 Policy Form BE105, Business Expense Policy

Not available in AK, CA, DC, HI, or NY. Coverage and availability may vary in other states.
  

For costs and complete details of the coverage, contact Illinois Mutual.

Illinois Mutual, its agents and representatives may not give legal or tax advice. An independent tax
advisor should be consulted regarding individual circumstances.

This communication contains commercial advertisements or general information about Illinois Mutual's
products or services. You are receiving this email because you signed up for the Agent Forum. Please
update your subscription preferences below; do not reply directly to this system generated email. It may
take up to 10 business days to make the requested change.

  
If this email was forwarded to you from a source other than Illinois Mutual, please contact that individual
or entity to be removed from its distribution list.

  
Illinois Mutual Life Insurance Company

 300 SW Adams St., Peoria, IL 61634
 Phone: (309) 674­8255

EML778 (7/18)  
update subscription preferences or unsubscribe

https://www.facebook.com/IllinoisMutual
https://twitter.com/illinoismutual
https://plus.google.com/109447158182849259336/posts
https://www.youtube.com/user/IllinoisMutual
https://www.linkedin.com/company/illinois-mutual
http://www.illinoismutual.com/
http://www.illinoismutual.com/
http://agent.illinoismutual.com/
https://illinoismutual.us3.list-manage.com/profile?u=fc814bfa21df7868ca6509df0&id=3cbd953175&e=[UNIQID]

